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Les Objectifs

Améliorer la compétitivité et les standards des entreprises 
locales 
Réduire les importations (marchandises & services)
Améliorer la transparence dans les achats et réduire la 
corruption 
Développer durablement les communautés a travers le 
secteur privé et réduire les risques sociaux 
Rationaliser les couts de production 
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Les Moyens

L’accès a l’information
• sur les procédures de passation de marche
• sur les opportunités d’affaires
• sur les standards et la pratique des affaires

La formation
• business : marketing, gestion, ressources humaines
• technique: Santé, Sécurité & Environnement, maintenance, qualité
• prévention HIV www.ifcagainstaids.org

Le tutorat 
L’accès au financement
Promotion de l’entreprenariat féminin



6

L’expérience IFC

• Linkages Programs depuis 2001
• Liés aux investissements IFC
• 60 programmes: 9 dans l’industrie extractive, 17 en 

Afrique
• Quelques exemples: Zambie (Copperbelt), Afrique du 

Sud (Lonmin), Kenya (Kenya Railway), Ghana 
(Newmont), Mozambique (BHP Billiton), Tchad 
(ExxonMobil), Nigeria (Obojama Ciment)

• Quelques chiffres:
Au Tchad: 30 millions USD de nouveaux contrats pour 
les entreprises locales (2005-2007)
Au Mozambique: 11 million USD/an de contrats avec 
les entreprises du programmes (45 entreprises)
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Les clefs de la réussite

L’implication de la Direction du Projet, du Responsables des 
Achats, du Responsable des Communauté et la coordination 
entre ces départements
Aménagement des procédures de passation de marchés 
(mais non des standards)
La motivation des entreprises locales (services du 
programme payant – prix symbolique)
Suivi des entreprises ayant obtenu un contrat (soutien et 
contrôle) 


